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CHEGARAM OS COMBOS FLEXIVEIS DA MOTORLUB.
COMPRE PRODUTOS COMBINADOS
E GANHE SUPERDESCONTOS!

SAIBA MAIS ACONTECEU ENTREVISTA | CLIENTE CAMPEAO @G
TUDO SOBRE REUNIAO DE RICARDO LEANDRO =
LUBRIFICANTES | VENDAS MOTORLUB |  PESSOA ., T0TTI
SINTETICOS | MOTO1000GP | GERENTE TECFIL | FORMULA TRUCK
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editorial

1 FARDO DE SKOL
269ML COM 15 UNIDADES

1 FARDO DE GUARANA

ANTARCTICA 350ML COM 12 UNIDADES

MANIFESTACOES NO BRASIL

O PAPEL DO EMPREENDEDOR

Nosultimosmeses,oBrasiltemassistido
a onda histérica de manifestagoes que
se espalharam por todo o pais. Separando
o0 joio do trigo, deixando de lado questoes
politicas e criticas a falta de objetividade
dos protestos, é possivel fazer uma andlise
pela perspectiva social e empreendedora.
As empresas e empreendedores tém um
papel importante na estrutura basica da
sociedade em que vivemos - muitas ve-
zes mais relevante que o proprio governo.
A partir do momento em que nos propo-
mos a oferecer um produto e/ou servigo,
inaugurando uma empresa ou atuando de
forma auténoma, assumimos automatica-
mente um compromisso social. Clientes,
fornecedores, funcionarios, érgaos publi-

cos etc, todos os agentes da cadeia de rela-
¢oes compoem de maneira direta ou indire-
ta as responsabilidades do empreendedor.
E preciso fiscalizar as autoridades, exi-
gir a legitimidade do processo democra-
tico, cobrar a participagao no didlogo e
nas decisoes, praticar, enfim, a cidadania.
Mas, por outro lado, é fundamental que
as empresas, sejam elas do setor publi-
co ou privado, tenham a consciéncia de
gue as reivindicagoes das ruas também
pesam e dirigem-se de muitas formas a
sua existéncia e atuacdo. E preciso gerar
riqueza, empregos, qualidade de vida e
ter sempre em evidéncia a sua importan-
cia social, buscando melhorar a vida dos
cidadaos de sua rede.
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MOTO PREMIUM 56

A QUALIDADE DAS PISTAS, NA SUA MQOTO.

A equipe PDV / Motonil compete nas principais provas de
motovelocidade do Brasil. E para garantir o perfeito funcio-
namento e longa vida Gtil dos motores de suas supermaqui-
nas, 0s técnicos especialistas s6 usam o Moto Premium SG
da PDV, ¢lea lubrificante especialmente desenvolvido para
motos. Quem entende, usa e recomenda PDV Lubrificantes.

www.pdvdobrasil.com.br




ACIMA DE 10 BOMBONAS
PRAZO DE 56/84/112
OU 90 DIAS DIRETO

ATUANDO EM TODO PARANA. SEMPRE PERTO DE VOCE.

REPRESENTANTES REGIONAIS
SEGMENTO AUTOMOTIVO:

01 - LONDRINA - A. SARDI RIBEIRO - 43 9141 3616 LIGUE PARA NOSSA

02 - NORTE VELHO - NEVES E STEINER - 43 9142 7127 (1) CENTRAL DE VENDAS:

03 - MARINGA - SCHNEIDER [AMADUCCI LTDA ME - 43 9142 7125
04 - FRANCISCO BELTRAO - D.H. MENON - 43 9153 4092

05 - CASCAVEL - GUILHERME 0. P. CIA - 43 9142 7123 il ”' '
06 - UMUARAMA - SCHNEIDER IAMADUCCI LTDA ME - 43 9142 7125 s @mﬂTUHLUB
07 - FOZ DO IGUACU - GUILHERME 0. P. CIA - 43 9142 7123 b L .

08 - GUARAPUAVA - RMA SERVICOS ADM. - 43 9142 7117

09 - PONTA GROSSA - RMA SERVICOS ADM. - 43 9142 7117 i .‘: r gy £ B
10 - CURITIBA | - ANTUNES E NEGREIRO (AMILTON) - 43 9139 7601 :
10 - CURITIBA If - CELSO LUIZ RIBEIRO - 41 9842 2919 e '

10 - CURITIBA Il - JACKSON LUIZ LERIA - 43 9141 3617 ! {
SEGMENTO INDUSTRIAL: - ] ESTAMOS PRONTOS
01 - PARANA NORTE - SOLIND REPRESENTAGOES - 43 9952 6854 PARA ATENDE-LO

02 - CURITIBA - MANUSERVICE - 41 3282 7000
03 - CURITIBA E SUDOESTE - IDAILTON - 43 9142 7116
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[ aIS | Por Fabio S. Sardi

JDUSSUBRE LUBR

Produto de elite para alguns, vilao para outros, os lubrificantes sintéticos come-
¢am a tomar.conta do mercado, a se popularizar.e a desfazer mitos e inverdades.

Ao contré%ge parece, os 6leos sinté Sao novos. Surgiram no
final da década de 1930, época da Il guerra mundial, como alternativa para uso
militar, por causa da escassez de petréleo durante o conflito. Porém, somente
em 1974 um lubrificante 100% sintético chegou ao mercado consumidor. Des-
de entao, este tipo de lubrificante esteve ligado a competi¢cao ou a utilizagoes
muito especificas, carros importados e clientes com alto poder aquisitivo.

Somente hoje, quase 40 ¢ ancamento comercial, é que os sinté-
ticos estao se popularizamnte depois que as montadoras
comegaram a recomenda-lo em seus manuais. Veja quadro que mostra a evo-
lucdao da recomendac¢ao das montadoras:

EVOLUCAO DA RECOMENDACAO DAS MONTADORAS

VISCOSITY
GRADE

5W-20

SINTETICO

5W-30

SINTETICO

5W-40

SINTETICO

10W-30

10W-40

15W-40

Nao foi por acaso que a industria automotiva entrou de cabega nos sintéticos.
Para atingir o nivel de exigéncia dos novos motores, os lubrificantes precisaram
evoluir, e esta evolugao sé foi possivel gragas a aplicagao de bases sintéticas.

Os sintéticos sao a alternativa natural quando se deseja obter caracteristicas

superiores as dos minerais. Suas principais vantagens estao em:

» Reduzido ponto de fluidez — favordvel a partidas a frio,

» Baixa volatilidade — menor consumo (baixa do nivel) do éleo lubrificante,

» Alto indice de viscosidade — permite a obteng¢ao das viscosidades mais mo-
dernas (5w20-0w30-5w30), sem deixar de lado a protecdo do motor,

» Elevada resisténcia ao envelhecimento e a oxidagao — periodos de troca es-
pacados e auséncia da formacgao de borra.

I > 0 LUBRIFICANTE SINTETICO E CARO?

) ) )

D CLASSIFICACAO

ETICO

A INDUSTRIA PETROQUIMICA
CLASSIFICA 0S BASICOS PARA
PRODUCAO DE LUBRIFICANTES
EM 5 CATEGORIAS, SENDO:

Grupo I: Lubrificantes minerais, obti-
dos por um processo de extragao por
solvente, apresenta caracteristicas de
baixo indice de viscosidade, sendo as-
sim inadequado para a produg¢ao dos
lubrificantes mais modernos,

Grupo II: Utilizado em alguns se-
missintéticos, provém da destilagao
do petrdleo seguida de um processo
de purificagao chamado de hidrotra-
tamento, utilizando o hidrogénio para
eliminar alguns compostos indeseja-
dos do petréleo. E o tipo de base que
mais cresce no mercado,

Grupo lll: Utiliza processos mais
rigorosos que os aplicados na ob-
tengao do grupo Il, resultando em
badsicos com maior indice de viscosi-
dade. Produtos obtidos por este mé-
todo, geralmente sao chamados de
100% sintéticos em alguns paises,
incluindo o Brasil. J4 na Alemanha
e Japao eles nao podem ser chama-
dos de sintéticos, pois ainda tem a
origem ligada ao petréleo.

Grupo IV: Chamados de PAO-polial-
faolefinas, geralmente sao obtidos
através da sintese de um dleo+alco-
ol+acido, e por isso tem o nome de
sintético. Tem propriedades superio-
res aos grupos anteriores, permitindo
a construcao de lubrificantes estaveis
e de viscosidades avancadas.

Grupo V: Bases de origem nao clas-
sificadas nos outros grupos.

O 6leo lubrificante responde por apenas R$0,01 por
quilometro rodado, ao passo que o combustivel por
até R$0,30 por quildmetro. Levando em conta a baixa
representatividade do lubrificante no custo operacional
do veiculo, e a sua importancia frente a questdes como
reducao do consumo de combustivel e redugao do desgaste,
guestoes estas amplamente trabalhadas nas ultimas
geragodes de sintéticos, fica evidente o quanto é importante
investir num bom éleo lubrificante sintético.

63,5% Combustivel ® 5% Manutengao(M.0.)
14% Seguro 4% Pneus

7% IPVA/Licenciamento
® 5% Limpeza @ 1,5% Lubrificantes/Filtros

CUSTO DE MANUTENGCAO DE VEICULOS




0S MELHORES LUBRIFICANTES DAO
PREMIOS E TEM TAMPAS QUE VALEM OURO

1 FARDO DE SKOL
269ML COM 15 UNIDADES

S

1 FARDU DE GUARANA
ANTARCTICA 350ML COM 12 UNIDADES
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A MELHOR OPCAO EM TAMBORES

PDV E A MELHOR OPCAO EM TAMBORES, PODE COMPARAR!

NA COMPRA DE 1 TAMBOR GANHE:

2 FARDOS DE SKOL 269mU/15un. OU 2 FARDOS DE GUARANA ANTARCTICA 350ml/12un

/
| EXTRA 4T | SUPRA SUPRA

MX SEMI-
20W50 | PREMIUM | :
- (MOTO) | ~ SL 20W50 = SINTETICO
TAMBOR TAMBOR 15W40 TAMBOR




1- GCompre os produtos participanig
2- Junte as tampinhas
3- Troque por dinheiro vivo!

MILITEC VERMELHA - MILITEC-1 200 ML — R$ 2’ OO cada

PDV DOURADA - SUPRA MX 15W40 1 L M —
= R$ 1,00 cada

PDV PRETA - SUPRA SINTETICO RACING 5W40 1 L i =R$ 1 , 00 cada

PDV VERMELHA - SUPRA SINTETICO RACING 5W30 1L =R$ 1 y 00 cada

ORIGINAL AZUL - SUPER EX ORGANICO 1L (1 = RS 0, 70 cada

ORIGINAL AZUL - SUPER EX TRADICIONAL 1 L {1 F = R$ 0, 50 cada

PDV PRATA - SUPRA PREMIUM SL 20W50 1 L — R$ 0, 70 cada

PDV AZUL - MOTO PREMIUM SG 1L T — R$ 0, 50 cada

VEJA COMO E FACIL PARTICIPAR TAMPA DE OURO jll\ é SUCESSO

ama Tampa de Ouro Motorlub
e clientes das diversas re-

J4 no més do lancamento, O progr
ando 0S peneficios do

4 fazendo um enorme sucesso €
do Parana. Tem muita gente
e complementando sua ren

1. Verifique, no momento da compra, quais siao
os produtos participantes. est
2. Quando o pedido é enviado, uma Carta de gides
Crédito acompanha a nota fiscal. programa
3. A Carta de Crédito contém os modelos, cores sentante Motor
e valores de cada tampinha.
4. Guarde as tampinhas dos produtos até
atingir a quantidade constante na
Carta de Crédito.
5. Entregue as tampinhas ao representante,
juntamente com a carta de crédito,
e receba o valor em dinheiro, na hora.

ntr
aproveit
da. Se info
e dinheiro!

rme com O repre-

lub e ndo perca tempo
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SUPRA MX

24 Litros
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24 Litros
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SUPRA MX

24 Litros

10,2

COMBO

SUPRA MX
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Chegaram os Comt
Motorlub. Na comp
de Supra MX (24L),0
sai com um Super D
os itens participan
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COMBOS FLEXIiVE

» QUALIDADE DOS |

» VANTAGENS COM S
» PRAZOS ES
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SUPRA MX
24 Litros
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TABELA DE PRAZOS DE PAGAMENTO:

VEIS MOTORLUB de R$500,00 2 R$800,00 » 28/56 DIAS
0S PRODUTOS PDV de R$800,01 2 R$1.500,00 » 28/56/84 DIAS

SUPERDESCONTOS a partir de R$1.500,01» 28/56/84/112 DIAS
S ESPECIAIS

=

cada




QUALIDADE E SEGURANCA

0s fluidos de freio Original atendem os rigorosos padroes de qualidade do INMETRO.

Cada produto recebe seu nimero de registro impresso no rotulo.

FLUIDO DE
FREIOS
DOT 3 - 500ml

=

FLUIDO DE
FREIOS
DOT 4
500ml

RSH78

p un.

FLUIDO DE FLUIDO DE
FREIOS FREIOS
DOT 3 DOT 4
200ml 200ml
Radiador
Tradicional

ADITIVO |
Suesr )
ORIGINAL

FARN RADWMDOR]Y
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aconteceu

MOTORLUB LEVA CLIENTES ‘
A ETAPA CURITIBA DO

MOTO 1000 GP

No dia 26 de maio, foi realizada a Etapa Curitiba do Moto
1000 GP no Autédromo de Pinhais. O gerente comercial
da Motorlub, Ricardo Calheiros e uma equipe de repre-
sentantes marcou presenga no evento, levando alguns
clientes para visitar o box da equipe Motonil, patrocinada
pela PDV Lubrificantes. “Fiquei impressionado conver-
sando com o engenheiro da equipe. Entendi que o pro-

duto possui grande qualidade, uma vez que, apds cada - %_"'“
etapa, o dleo passa por analise de PPM e os motores '_'_{’

também sao revisados. Percebe-se que o produto exerce

uma 6tima protecdo®, contou Amilton Kulka. - ~ =

RV 2013 - SEGUNDA EDICAO DA REUNIAO DE VENDAS MOTORLUB

No inicio de junho, a equipe comercial da Motorlub reuniu-
se em Londrina para a segunda RV - Reunido de Vendas de
2013. Uma atragao especial foi contratada para abrir o en-
contro de uma forma diferente. 0 magico e humorista Arcan-
jo apresentou-se fingindo ser um palestrante motivacional
e, depois de literalmente quebrar o gelo, aos poucos foi re-
velando sua identidade, divertindo a equipe com truques e
piadas. Depois da apresentag¢ao, Fabio Sardi, diretor da Mo-
torlub, e Ricardo Calheiros, gerente comercial, assumiram
o comando apresentando resultados, metas e campanhas
para o segundo semestre. A reuniao foi uma oportunidade
para afinar o trabalho, estreitar o relacionamento da equi-
pe e analisar os feedbacks do campo. A equipe se atuali-
zou sobre as novidades da empresa e também do mercado,
conhecendo a perspectiva de todas as regioes do estado. O
programa Tampa de Ouro foi langado na ocasiao, o que mo-
tivou a equipe e lhes deu algumas boas ferramentas a mais
para beneficiar seus clientes.

w AN AN A S S S A A A A &y




ARLA 32 'gisis!

PRODUTO IMPRESCINDIVEL PARA
CAMINHOES MODERNOS

I~ 5§ § A

reuUA

PETROBRAS

*
95—
20 litros

Apés 2012, a maioria dos veiculos pesados
vendidos no Brasil (caminhdes e énibus), passam a
contar com a tecnologia SCR, mais conhecidos como
Euro 5. Para esses veiculos, o uso do ARLA 32 é
obrigatério. ARLA 32 é uma solucdo de uréia de alta

pureza a 32%, que reage quimicamente para reduzir ] —— Rs

em até 98% as emissoes de 6xidos de nitrogénio. O ( ; r ARLA 32

consumo médio de ARLA 32 é de 5% do consumo de \ . ' un FLUA BR

diesel, ou seja, 5 litros de ARLA 32 a cada 100 litros A

digeekioy Acima de 20 20 Litros
homhonas

Preco sujeito a alteracado no periodo, por se tratar de produto de grande rotatividade

fm:[‘amgntag DB @urﬂ 133-EXTI~!ATOR FILTRO OLEQ REFIL - CAPTIVA/MALIBU R$90,00
FERRAMENTAS ESPECIALS AUTOMOTIVAS 1 114-BUJAO CAMBIO GOLF/POLO/PASSAT/A3/FOX/JETTA R$65,00
A Ferramentas de Ouro é uma in- 020.B-MULTIDENTADA-BUJAO AP ESPANADO R$45,00
dustria especializada em criar [q5q_gxTRATOR FILTRO OLEQ MOTOR E-TORQ FIAT R$140,00
solugdes para facilitar a vida dos rep-
aradores, em suas tarefas mais com- | 040-TORX T-45 LONGA - CARTER VECTRA, ASTRA, $-10 R$40,00
Z'lfe'x?ls. S:mpre q“‘: suzge(l;m repatro 147-CHAVE REMU(,‘AU FILTRO OLEO COROLLA R$56,00
ificil, a Ferramentas de Ouro entra -
em ac3o para encontrar uma saida que 151-ALICATE PARA CONECTO~R DE FILTRO DE COMBUSTIVEL. R$56,00
proporcione mais agilidade, confortoe | 008-ALLEN §MM EM T - BUJAO VW AP R$25,00
seguranga ao reparador. Foi ouvindo e - Ig93_cyayE EM L 8X8 - CARTER E CAMBIO RENAULT, PEUGEOT E CITROEN ATE 2009 R$30,00
observando o mecanico, e juntando a

isso a experiéncia e criatividade que | 023.A-CHAVE EM L 7X7 -CARTER E CAMBIO RENAULT, PEUGEOT E CITROEN APGS 2010 R$30,00
surgiu a linha de ferramentas mais in- | 135-CINTA FILTROS GRANDES TRATORES,CAMINHOES/S-10 DIESEL E OUTROS R$70,00

ovadoras do mercado. Sempre em ago

e P 2 BT e 148-EXTRATOR DE FILTRO VW, GM, FORD, FIAT E OUTROS R$56,00

ferramenta que dura uma vida. A Mo- | 136-EXTRATOR DE FILTRO FIAT FIRE E MOTOS DE ALTA CILINDRADA R$160,00

forub inicia no Parana 2 dstribulsa0 | 131.A-EXTRATORA FILTRO OLEO FOX/POLO E OUTROS R$160,00
a linha de ferramentas voltadas para

atroca de 6leo. 147.A-CHAVE REMOCAO FILTRO OLEO REFIL COROLLA R$56,00

DIVISAO INDUSTRIAL
LINHA COMPLETA DE LUBRIFICANTES E GRAXAS INDUSTRIAIS

y 4
A Motorlub conta, desde 2010, com a ’-\
divisao industrial. Criada para ser um ( '

departamento especifico, com pessoas 7
experientes no atendimento aos varios ast ¢
segmentos da industria, oferece na nev ane
medida certa, produtos utilizados nos

processos de producao.

Distribuimos com exclusividade as li-

nhas industriais das marcas Total, Ne- ’

vastane, Militec-1 e WD-40. Temos es- ‘l »
toque local, mesmo dos produtos mais [ O

especificos e contamos com logistica nevaStane nevas‘tam

7000 GRADE LUBRICARTS FO0D GRADE LUBRICANTS |
para atender a todo o estado do Parana. ey

Por tudo isso, na industria também so-
mos “Especialistas em Lubrificantes”.

Consulte o restante da linha com nosso representante.




entrevista
RICARDO PESSOA

Conte-nos sobre sua trajetéria no Gru-
po Sofape, quando comegou, fungoes
que exerceu, como participou do cres-
cimento da empresa.

Tenho mais de 20 anos de Empresa,
iniciei minha histéria na Tecfil como
representante comercial na regiao nor-
deste(PE e PB), posteriormente assumi
como representante no estado do Rio
de Janeiro, acompanhando todas as fa-
ses da empresa sob a gestao da 3° ge-
racao desde a sua fundacao.

No ano de 2006, a empresa passou por
uma restruturacao no modelo de ges-
tao e recebi o convite para assumir a
area comercial das operagdes Vox(2°
marca da Sofape) e da Tecbril( linha de
car care).

Apds 2 anos, nova estruturagdo de ges-
tao foi definida e as operagoes Tecfil e
Vox passaram a ser unificadas e inde-

nossa gente

Idade: 30 anos
Cargo: Gerente de Faturamento e Logistica
Admissao: 15/06/2009

Esporte preferido: Futebol

Prato predileto: Churrasco

Alguém que admira: Seu pai, Aparecido Silvério
Hobby: Ler e Estudar

Frase: “Amar o préximo como a si mesmo”
Formacgao: 2° Grau

Giovani, o segundo filho de trés do Sr. Apare-
cido e de Dona Carmem; pais que deram duro
para criar os filhos. Grato a eles pelo padrao
moral que recebeu, embora numa vida sim-
ples, nunca deixou de receber exemplos de
honestidade e trabalho.

Comecou a trabalhar aos 12 anos, fazendo
salgados para restaurantes, aos 15 trabalhou
como caseiro, aos 20 como conferente de es-

Cargo: Diretor Comercial da Tecfil
Formagao profissional: Economista

GIOVANI DUARTE DA SILVA

pendentes da empresa Tecbril, a par-
tir desse momento passei a responder
pela drea comercial after market das
duas marcas(Tecfil/Vox) .

Qual a receita de sucesso para liderar
um segmento de mercado tdao compe-
titivo?

Objetivamente falando, acho que sao
varios aspectos que explicam um su-
cesso profissional, na nossa empresa
foi fundamental desenvolver um par-
que industrial moderno e produtivo,
bem como buscar padrao de exceléncia
no modelo de gestdo, porém destaco
como maior diferenciacao da Tecfil , a
sua forma de entender o mercado onde
atua e estabelecer uma relagao de par-
ceria com a sua rede de distribuicao, a
qgual consideramos o maior patrimonio
da empresa.

A Tecfil esta completando 60 anos com
uma historia belissima, o que esperar
para o futuro?

Na mesma sintonia estd a nossa histéria
com 60 anos de crescimento e consolida-
¢ao de lideranga de mercado e a proxima
histéria a ser contada a partir de agora,
cujo desafio é estar preparado para as
exigéncias de um mercado extremamen-
te competitivo, e nds da Tecfil estamos
cientes que para responder a essa ex-
pectativa precisamos ser eficientes, tanto
na qualidade dos nossos produtos quanto
na nossa competitividade comercial, pois
acreditamos que o mercado automotivo
brasileiro oferece grandes oportunida-
des de crescimento para as empresas

com padrao de exceléncia diferenciados.

toque em uma grande empresa, e em 2009,
aos 26 anos, iniciou as atividades na Motorlub.
Aprendeu a trabalhar em diversos setores da
empresa e isso colaborou para seus conheci-
mentos profissionais. Considera importante
continuar se aperfeicoando na area que atua.
Casado hd 7 anos, ainda ndao pensa em ter
filhos. Com a ajuda da esposa Priscila, ha
dois anos realizou o sonho de comprar a
casa propria. Agradece sempre a Deus pela
esposa. Gosta muito de futebol e torce pelo
S3o Paulo. Considera importante sempre
sorrir e ter um relacionamento amigavel
com seus companheiros, tentando aplicar
os principios biblicos que aprendeu, e pas-
sar isso para as pessoas.

Tem o objetivo de realizar com muita respon-
sabilidade sua fun¢ao dentro da empresa e
colaborar para seu crescimento.

L—ﬂ



LINHA LUBRAX, SUA
MELHOR ESCOLHA, FACIL.

Lider de mercado no Brasil ha mais de 30 anos e
sinbnimo de alta tecnologia, proporciona o melhor
desempenho e alto rendimento ao seu veiculo'e

prolonga a vida do seu motor.

- WD-40°® Produto Multiusos esta Por este motivo, ndo ataca tintas,

no mercado mundial ha é0 anos, vernizes, plasticos (polimeros) e metais;
sendo lider em qualidade e eficacia - E biodegradavel;
comprovada pelos consumidores; - 10 anos de validade do produto;
- Nao contém solventes na composigao. -Caracteristicas e embalagens exclusivas.
— .
WD-40 SPRAY WD-40 SABAO LAVA
300ML 18 Litros 0 amigo do mecénico
Formula americana. Formula americana. Produto com a qualidade WD-40

Referéncia mundial
no segmento.

Referéncia mundial
no segmento.

RS10%8 -~ psgrem

t FEBO Ligano: 213

CONTEUDO: 18L

Filtros

TecFil

A qualidade que é lider.
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Cliente Campedo desta edigao da Qua-

tro Tempos tem uma histéria inspira-
dora para contar. Antes de se tornar um
dos principais campedes da atualidade
na Férmula Truck, Leandro Totti - co-
nhecido como “Marvado” - colocou muito
a mao na massa, ou melhor, na graxa. O
piloto paranaense descobriu sua paixao
pelo automobilismo cedo, quando ainda
na infancia comecou a correr de kart. Ja
na adolescéncia, aos poucos investiu em
uma oficina mecanica, onde trabalhou até
ser convidado para ingressar na catego-
ria, em 2001, atuando como mecanico na
equipe “Londrina Truck Racing”. E esse foi
o catalizador de sua trajetéria vitoriosa.

Ernesto Pivaro Neto (Gardenal) era o
piloto oficial da equipe onde Totti tra-
balhava como técnico. Acontece que um
acidente com veiculo de passeio tirou
Pivaro das pistas em 2002, que ainda
buscou a recuperagao, tentando retor-
nar em 2003. Apesar do motivo nao ter
sido dos melhores, foi quando Leandro
teve sua primeira chance como piloto.
Ernesto convenceu os patrocinadores e
indicou 0 mecanico para assumir seu ca-
inhdo no segundo semestre de 2003. E
meira vitoria nao tardou em chegar,

pa Campo Grande

cliente campeao

ANDRO TOTTI

do brasileiro de 2004.

Desde entao, o “Marvado” sentiu a sen-
sagao de estar no poédio mais nove ve-
zes, escrevendo seu nome na histéria da
corrida com dez vitérias e quatro pole
-positions até o momento. “Eu ndo consi-
go descrever a sensagao de ser campeao.

A ficha estd caindo sé agora”, comenta
Totti, que reforga que seu sucesso é re-
sultado do trabalho duro de uma vida e
do apoio de muita gente.

Da infancia simples, passando por uma
juventude de muito trabalho em sua ofi-
cina, até chegar a atual equipe Volkswa-
gen de caminhodes, Leandro Totti deixa a
licdo de que s6 com foco, trabalho e de-
dicacao é possivel ir mais longe. O me-
canico campedo conquistou o brasileiro
e o sul americano em 2012 e promete
superar seu proprio recorde, buscan-
do o titulo também em 2013, com ainda
mais empenho. “O recorde de seis vito-
rias em 10 da temporada passada sera
quebrado com certeza, esse é um dos
meus principais objetivos nesta tempo-
rada”, desafia-se o piloto. Nosso Cliente
Campeao com certeza voltara a Quatro
Tempos com mais troféus no futuro. Por
enquanto, fica aqui a homenagem mere-
cida. Acelera, Totti!

at:
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VITORIAS DE TOTTI NA FORMULA TRUCK

' 2004
2005
2006
2007
2012
2012
2012
2012
2012
2012

'_
E|

SAO PAULO
CARUARU
TARUMA
GOIANIA
SAO PAULO
CASCAVEL
GUAPORE
CURITIBA
BRASILIA

CAMPO GRANDE EQUIPE FORD

EQUIPE FORD
EQUIPE FORD
EQUIPE FORD
EQUIPE M.B
EQUIPE M.B
EQUIPE M.B
EQUIPE M.B
EQUIPE M.B
EQUIPE M.B

Se vocé tem uma histéria de superacao, garra e forga de vontade e gostaria de ver publicada, envie texto e fotos para motorlub@motorlub.com.br



AUTO BRILHO 3M n CAR WASH 3M PAPEL DE
Uso manual, antes da Shampoo neutro, ndo _ POLIMENTO 3M

cera, para um brilho f,ﬂa,i.m remove a cera. Ideal para aplicar ceras

intenso. e polidores.
w m - IRS1087

SILICONE GEL 3M - REFRESH 3M ‘ ELIMINA RISCOS 3M |

Recupera e protege STonE Revitaliza couro, L Remove riscos da pintura e
plastico e borracha. L pléstico e vinil. == manchas de dgua em vidros

ALL METAL POLISH NXT RICH LEATHER 1 CARNAUBA PLUS GOLD CLASS

Limpa metais como aluminio e GOLD CLASS ,,Ja-\ A mesma performance da Cleaner Wax, com
cromo, deixando pelicula proletnra Hidratante de couro, ndo | /[ « 1 reforgo de carnaiiba.

invisivel. T gorduroso, limpaeprotege.‘ ‘]'}“"':”

R$4200 ; ; R$5900 i ’ g

X

ENDURANCE TIRE GEL _ QUIK DETAILER : QUIK INTERIOR

Mantém pneus com aspectode | Perfeito para manutengio de 1.’ —N DETAILER CLEANER
novos por semanas, resiste N carros de show-room. Aplica- | = Limpador para interior. Paineis,

lavagem. 'V = se sobre lataria e vidros,  / B2 couro, plésticos, tudo ficacom
Mg transparéncia perfeita e brilho ¢ aspecto de novo.
ENDURANCE profundo.

90 &Eﬁ!“d'i!‘g‘u'!“fa’fa'l“%“ R$4200 (/'; RS4(Q00 /‘L R$4200

carros, acabamento profissional. A s e

NAO FIQUE DESABASTECIDO! A MOTORLUB TEM TUDO ISSO!

(1 ADITIVO PARA RADIADORES 1 FILTRO DE OLEO (1 LUBRIFICANTE 2T

1 ARLA (1 FILTRO DE AR : (1 LUBRIFICANTE NAUTICO

(1 ADITIVO-GASOLINA / ETANOL / DIESEL (1 FILTRO DE COMBUSTIVEL () LUBRIFICANTE PARA GARFO DE MOTOS
(1 ADITIVO PARA OLEO ' FILTRO DE AR CONDICIONADO (1 LUBRIFICANTES PARA REDUTORES
'3 AGUA DE BATERIA ' FILTRO HIDRAULICO : (J MASSA DE POLIR

'3 AROMATIZANTE (2 FERRAMENTAS PARATROCA DEOLEO [ MILITEC-1

[ CERA DE POLIMENTO 1 GLACO (1 PROTETIVO — MAMONA

(1 CRISTALIZADOR PARA VIDROS 1 GRAXA DE ROLAMENTO (1 PAPEL DE POLIMENTO

(3 ESPONJA APLICADORA (1 GRAXA CHASSIS [ QUEROSENE

(J ESTOPA ' HIDRAULICO 68 (1 SILICONE

' ELIMINA RISCOS 1 LIMPA PNEUS (1 SHAMPOO

(1 FREIO UMIDO DE TRATORES [ LIMPA COURO (1 TOALHA DE MICROFIBRA

[ FLUIDOS TRANSMISSAO AUTOMATICA (1 LIMPA VIDROS (1 VEDANTE PARA RADIADORES

3 FLUIDOS DE FREIO0 (1 LUBRIFICANTE CORRENTE DE MOTO (1 WD-40

@mamnwm 24 0800 600510

ESPECIALISTAS EM LUBRIFICANTES
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Filtros N
MILITEC.1 Tecfil Fuupens 3M o P
LUBRAx % Rele it i

A qualidade que ¢ lider. ToTAaL

www.motorlub.com.br

_REMETENTE:
MOTORLUB COMERCIO DE LUBRIFICANTES LTDA.
AV. RI0 BRANCO, 650, LONDRINA - PR, CEP 86025-595




