
R$8,25
un.
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1 Fardo de
GUARANÁ ANTARCTICA 
350ml com 12 unidades

OU

1 Fardo de Skol
269ml com 15 unidades

OU

A CADA CAIXA COM

24 LITROS
DE SUPRA PREMIUM SL 

20W50, GANHE:

LANÇAMENTO SL

PROMOÇÃO PRODUTOS ENTREVISTA DESTAQUE

MILITEC-1 GANHE DICA WD-40 PARA
REVISÕES DE

VEÍCULOS

NOSSA GENTE
ECLEVERSON

MOURA

INFORMATIVO

QUATRO TEMPOSQUATRO TEMPOS

QUATRO TEMPOSQUATRO TEMPOS

CONHEÇA MAIS SOBRE O MUNDO DOS PRODUTOS AUTOMOTIVOS

FÁBIO SARDI
20 ANOS DE
MOTORLUB
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FLUIDO DE FREIO
DOT 3 CONTROIL
200ml

FLUIDO DE FREIO
DOT 3 CONTROIL
500ml

FLUIDO DE FREIO
DOT 4 CONTROIL
500ml

R$3,70
un. R$7,99

un.R$5,99
un.

A CADA CAIXA COM
15 UNIDADES
DE MILITEC-1, GANHE:

01 FARDO COM 12 UNID. 269ML DE

NOS ENERGY DRINK

PROMOÇÃO ENERGY

R$49,95
un.
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ATENÇÃO! FIQUE ATENTO!
Atente aos riscos que você e seus clientes correm ao adquirir produtos copiados ou que se 
dizem similares, que em geral não atendem as especificações adequadas. Estes produtos 
não oferecem a performance do original, nem a proteção e economia que só Militec-1, com 
a exclusiva tecnologia dry impregnated lubrication ®  pode oferecer. Reconhecido e testado, 
Militec-1 tem uma longa carreira de sucesso no Brasil e no mundo. Não seja enganado e não 
coloque os seus clientes em risco, só Militec-1 é o verdadeiro condicionador de metais e traz 
muito mais produtividade no dia a dia, maior segurança e satisfação a todos!



DICA DE UTILIZAÇÃO WD-40

A dica deste mês é direcionada a 
concessionárias autorizadas e 
oficinas particulares que executam 
manutenção de revisão em veículos.
Sugerimos que, para cada veículo que entre em revisão, seja de-
bitado na ordem de serviços um tubo de 300 ml de WD-40. Com 
ele, é possível dar um acabamento impecável ao serviço realizado. 
Inicialmente, o produto auxiliará qualquer operação de desmon-
tagem que se fará no veículo em revisão. A montagem de qual-
quer componente também poderá ser facilitada com o produto. 
Mas, o que destacamos, é uma lista de lubrificação adicional, da 
qual todo veículo necessita, e que será muito perceptível para o 
cliente consumidor, demonstrando mais capricho na revisão rea-
lizada, e passando a sensação de carro revisado.

Vamos a lista, a ser executada preferencialmente 
após a lavagem do veículo:
• Lubrificação do freio de estacionamento, tando por dentro do 

carro como por baixo, em todas as conexões, articulações e no 
cabo,

• Lubrificação das articulações do pedal de freio e embreagem, tanto 
por dentro do veículo como dentro do compartimento do motor,

• Lubrificação do cabo do acelerador, e demais conexões e 
articulações,

• Lubrificação das portas, capô e tampa do porta malas, nas suas 
articulações,

• Lubrificação da chave de seta, do miolo da chave de ignição e 
das portas, de alavancas e botões do painel (tirar o excesso com 
pano seco de algodão),

• Lubrificação da barra estabilizadora da suspensão, nas suas 
conexões e buchas de borracha,

• Lubrificação do trambulador do câmbio, tanto por dentro do 
veículo como por baixo,

• Pulverização em peças plásticas que possam estar rangendo 
(laterais de porta, encaixes do painel, console),

• Utilização da sobra do frasco para a pulverização geral do 
motor e chassis.

É certo que, seguindo esses procedimentos, será entregue 
ao cliente um veículo mais prazeroso de ser dirigido, além de 
melhorar a durabilidade de buchas, conexões e cabos. O cliente 
valorizará o que lhe é perceptível, pois, em geral, este não 
percebe os grandes reparos realizados nas revisões.
E por que utilizar WD-40 original para estes serviços, e não os 
concorrentes?

WD-40 SPRAY 
300ML
Fórmula americana. 
Referência mundial 
no segmento.

WD-40 SPRAY
18 Litros
Fórmula americana. 
Referência mundial 
no segmento.

SABÃO LAVA
O amigo do mecânico
Produto com a qualidade WD-40

R$11,39
un. R$617,21

un. R$3,36
un.

WD-40 tem particularidades que 
nenhum outro tem: 
• WD-40 não “pega pó”, desde que aplicado sem 

exagero, e por isso pode ser utilizado nas 
partes externas.

• WD-40 não resseca borrachas, por isso pode ser 
utilizado próximo ou diretamente em buchas, 
coifas, mangueiras, etc.

• WD-40 não mela como óleo, por isso pode ser 
utilizado no interior do veículo. Mesmo se, 
acidentalmente for pulverizado em bancos de 
tecido, laterais de porta ou carpete, não irá 
manchar. Ainda deixa um aroma semelhante ao 
de carro novo.

• WD-40 possui uma válvula especial que 
permite o funcionamento de cabeça para baixo, 
possibilitando a utilização em locais de difícil 
acesso.

• Faça o teste, pulverize uma pequena quantidade 
de WD-40 em suas mãos, esfregue-as e aguarde 
alguns minutos. Você perceberá que as 
mãos ficam macias sem ficarem gordurosas. 
Repita o mesmo teste com algum produto da 
concorrência e constate a diferença.



A CADA 2 CAIXAS 
COM 24 LITROS

DE SUPRA MX 15W40, 

GANHE:
01 FARDO COM
12un. 269ml

NOS ENERGY 
DRINK

PROMOÇÃO SUPRA MX

R$9,99
un.

REPRESENTANTES REGIONAIS
SEGMENTO AUTOMOTIVO:
01 - LONDRINA - A. SARDI RIBEIRO - 43 9141 3616
02 - NORTE VELHO - NEVES E STEINER - 43 9142 7127
03 - MARINGÁ - 0800 600 5510
04 - FRANCISCO BELTRÃO - BALESTRO REPRES - 43 9153 4092
05 - CASCAVEL - GUILHERME O. P. CIA - 43 9142 7123
06 - UMUARAMA - 0800 600 5510
07 - FOZ DO IGUAÇU - GUILHERME O. P. CIA - 43 9142 7123
08 - GUARAPUAVA - RMA SERVIÇOS ADM. - 43 9142 7117
09 - PONTA GROSSA - RMA SERVIÇOS ADM. - 43 9142 7117
10 - CURITIBA I - ANTUNES E NEGREIRO (Amilton) - 43 9139 7601
10 - CURITIBA II - ANTUNES E NEGREIRO (Eduardo) - 43 9141 3617

SEGMENTO INDUSTRIAL: 
Coordenação - MARTINS E ARANDA - 43 9142 7124
REGIÃO LONDRINA / MARINGÁ - SOLIND REPRES - 43 9952 6854

VENDAS
ATACADO

ATUANDO EM TODO PARAnÁ. sempre perto de você.
LIGUE PARA NOSSA CENTRAL DE VENDAS:
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2013

Quatro Tempos - Como surgiu a idéia de fun-
dar a Motorlub?
Fábio - Surgiu do idealismo e coragem de um 
jovem de 24 anos na época, que tinha verda-
deira paixão pelo mundo dos carros. Os jovens 
em geral são muito persistentes e aguerridos. 
Em 1993, eu trabalhava numa famosa insti-
tuição financeira, e, com pouca idade já tinha 
chegado num cargo de gerência. Porém, aque-
le trabalho me expunha a pressões insupor-
táveis, especialmente para alguém que ainda 
não tinha grande experiência de vida. Foi en-
tão que vendi um carro semi-novo, juntei to-
dos os trocados e, sem ajuda externa, montei 
a empresa, numa pequena sala comercial, 
focada em atender o varejo com lubrificantes, 
filtros e acessórios.
Quatro Tempos - O desenvolvimento da em-
presa foi rápido?
Fábio - Não, foi extremamente difícil. Pouca 
experiência, recursos escassos e, para piorar, 
meses depois da abertura da empresa, veio o 
plano real, trazendo mudanças drásticas na 

forma de trabalhar e no costume dos brasi-
leiros. Como se não bastasse, nesta época no 
estado do Paraná, surgiram muitas empresas 
operando através de liminar, suspendendo o 
recolhimento do ICMS na fonte por substitui-
ção tributária, o que atraiu um sem número 
de maus comerciantes para o segmento, na 
época. Trabalhar de forma correta diante des-
te cenário foi um entrave enorme ao nosso 
desenvolvimento, mas nunca abrimos mão do 
que, para mim, sempre foi um princípio bási-
co, regularidade fiscal. Foram necessários 
muitos anos para que o segmento superasse 
aquela situação.
Quatro Tempos - Quando nasceu a Motorlub 
para o atacado?
Fábio - No final de 1994, num encontro casual 
com o Ronaldo César Neves, nosso mais antigo 
representante, foi que nasceu o nosso ataca-
do. O Ronaldo começou vendendo alguns pou-
cos itens na região do norte velho do Paraná, 
mais especificamente ceras, estopas, óleo de 
mamona, entre outros, afinal, não conseguía-
mos à época, competir nos lubrificantes com 
as empresas que tinham liminar. Daí em dian-
te foi tudo muito lento e gradual, sempre com 
muita dificuldade.
Quatro Tempos - Como você vê a Motorlub 
com relação a manter atacado e varejo?
Fábio - Temos hoje duas empresas em uma. O 
atacado é o grande canal por onde continuare-

mos nos desenvolvendo, pois este não oferece 
muitas limitações ao crescimento. Já o varejo 
é restrito ao potencial do ponto de venda. Hoje 
seguimos no varejo preocupados em atender 
com qualidade a carteira de clientes conquis-
tada e na manutenção dos empregos que pro-
porcionamos.
Quatro Tempos - Como é a Motorlub de hoje e 
como ela será nos próximos 20 anos?
Fábio - A Motorlub hoje colhe os frutos de um 
trabalho sólido e coerente. Nunca acreditamos 
no imediatismo, sempre trabalhamos seme-
ando para depois colher. Passados estes 20 
anos, temos uma empresa totalmente organi-
zada e controlada, com destaque para a parte 
fiscal, onde é nossa premissa recolher todos 
os impostos, na área da informática, onde te-
mos sistemas de controles de última geração 
e na área comercial, onde mantemos equipe 
de campo e equipe interna trabalhando dentro 
da mais completa harmonia através de regras 
claras e não conflitantes. Imagino que os pró-
ximos 20 anos não serão diferentes em rela-
ção ao esforço e trabalho, mas hoje temos uma 
equipe extraordinária, pessoas realmente di-
ferenciadas que foram escolhidas e lapidadas 
ao longo destes anos, e que serão a base dos 
próximos 20 anos. Aproveito para agradecer 
aqueles que são a razão de tudo o que faze-
mos, os nossos clientes. A eles dedico estes 
20 anos de luta.

Idade: 30 anos
Funcionário Motorlub há 11 anos
Formação Acadêmica: Gestão em Logística - 
INESUL
Qualidades: Comprometimento, Garra, Visão.
Sonho: Poder proporcionar um futuro melhor 
para sua família.
Esporte preferido: Futebol.
Prato preferido: Estrogonofe.
Frase preferida: Não desista nunca dos seus 
sonhos.
Alguém que admira: Seu pai.
Hobby: Pesca

Ecleverson Moura foi admitido em 05/2002, 
e iniciou como aprendiz na área de servi-

ços da troca de óleo da loja varejo. Ao longo 
do tempo acumulou experiência ao passar por 
várias áreas da empresa. Sua dedicação e se-
riedade permitiram que ele viesse a assumir, 
em 2012, a gerência de logística e faturamen-
to. Toda a operação de análise dos pedidos de 
venda, emissão das DANFE, coordenação da 
expedição, contato com as transportadoras, e 
negociação do custo de frete está sob sua res-
ponsabilidade. Entendendo as necessidades da 
empresa, e para aprimorar seu conhecimento, 
ele está cursando Gestão em Logística, curso 
diretamente relacionado a função exercida.

A Motorlub promove, a cada trimestre do 
ano, sua RTV - Reunião Trimestral de Ven-

das. A reunião deste trimestre aconteceu em 
Londrina, no Thomasi hotel. Estiveram reuni-
dos os representantes, tanto do segmento au-
tomotivo como do industrial, além do pessoal 
interno de vendas. O evento foi iniciado com a 
palestra do Sr. Abraham Shapiro, renomado 
consultor de empresas. Na sequência foram 
tratados assuntos relacionados a metas para 
o ano, e por fim a entrega do sistema de força 
de vendas eletrônico, sistema este que permite 
aos representantes externos fazerem consul-
tas, lançarem pedidos, atualizarem cadastros, 
tudo através do tablet.

entrevista

nossa gente aconteceu

Fábio Silva Sardi
Diretor Administrativo e Financeiro
Motorlub Comércio de Lubrificantes

ECLEVERSON
MOURA
Gerente de Logística
e Faturamento

1993
2000

2013 2013

ANOS

ANOS



ARLA 32
Após 2012, a maioria dos veículos pesados vendidos no Brasil 
(caminhões e ônibus), passam a contar com a tecnologia SCR, mais 
conhecidos como Euro 5. Para esses veículos, o uso do ARLA  32 é 
obrigatório. ARLA 32 é uma solução de uréia de alta pureza a 32%, que 
reage quimicamente para reduzir em até 98% as emissões de óxidos de 
nitrogênio. O consumo médio de ARLA 32 é de 5% do consumo de diesel, 
ou seja, 5 litros de ARLA 32 a cada 100 litros de diesel.
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R$139,95
un.

Promoção válida até 31/03/13 ou enquanto durarem os estoques - Se for dirigir não beba.

Preço sujeito a alteração no período, por se tratar de produto de grande rotatividade

A CADA 06 BOMBONAS DE ULTRA DIESEL PLUS CI, GANHE:

1 Fardo de Skol
269ml com 15 unidades

1 Fardo de
GUARANÁ ANTARCTICA 
350ml com 12 unidades

OU

ARLA 32 
FLUA BR
Petrobras
20 Litros

A Ferramentas de Ouro é uma indústria especializada em criar soluções para facilitar a vida 
dos reparadores, em suas tarefas mais complexas. Sempre que surge um reparo difícil, a 
Ferramentas de Ouro entra em ação para encontrar uma saída que proporcione mais agilidade, 
conforto e segurança ao reparador. Foi ouvindo e observando o mecânico, e juntando a isso 
a experiência e criatividade que surgiu a linha de ferramentas mais inovadoras do mercado. 
Sempre em aço tratado de alta qualidade, para fazer a ferramenta que dura uma vida. A 
Motorlub inicia no Paraná a distribuição da linha de ferramentas voltadas para a troca de óleo.

138-EXTRATOR FILTRO 
ÓLEO REFIL - CAPTIVA/
MALIBU

008-ALLEN 6MM EM T - 
BUJÃO VW AP

148-EXTRATOR DE FILTRO VW, 
GM, FORD, FIAT E OUTROS

150-Extrator filtro 
óleo motor e-torq Fiat

114-Bujão Cambio GOLF/
POLO/PASSAT/A3/Fox/jetta

023-CHAVE EM L 8X8 - CARTER 
E CAMBIO RENAULT, PEUGEOT E 
CITROEN ATÉ 2009

136-EXTRATOR DE FILTRO 
FIAT FIRE E MOTOS DE ALTA 
CILINDRADA

131.a-Extratora filtro 
oleo Fox/Polo e outros

020.b-Multidentada-Bujão 
Ap espanado

023.A-CHAVE EM L 7X7 -CARTER 
E CAMBIO RENAULT, PEUGEOT E 
CITROEN APÓS 2010

151-ALICATE PARA CONECTOR 
DE FILTRO DE COMBUSTÍVEL.

147-Chave remoção filtro 
oleo Corolla

135-Cinta filtros grandes
tratores,caminhões/S-10
diesel e outros

040-TORX T-45 LONGA - 
CARTER VECTRA, ASTRA, S-10

147.a-Chave remoção 
filtro oleo refil Corolla

R$90,00
un.

R$25,00
un.

R$140,00
un. R$160,00

un.

R$65,00
un.

R$55,00*

un.

R$49,95*

un.

R$30,00
un.

R$45,00
un.

R$30,00
un.

R$56,00
un.

R$70,00
un.

R$40,00
un.

R$56,00
un.

*Acima de 20 bombonas

R$56,00
un. R$56,00

un.R$160,00
un.



A marca Líder em 
lubrificantes você 
ENCONTRA NA MOTORLUB

A cada 24 peças de qualquer produto 
Tecfil, grátis brinde surpresa.

CLEANER WAX PASTE
Cera nº 1 dos EUA, faz até 70 carros, 
acabamento profissional.

Rich Leather 
Gold Class
Hidratante de couro, não 
gorduroso, limpa e protege.

All Metal Polish NXT
Limpa metais como alumínio e 
cromo, deixando película protetora 
invisível.

carnauba plus gold
class
A mesma performance da Cleaner 
Wax, com reforço de carnaúba.

Quik Detailer 
Perfeito para manutenção de 
carros de show-room. Aplica-
se sobre lataria e vidros, 
transparência perfeita e brilho 
profundo.

endurance tire 
gel 
Mantém pneus com aspecto 
de novos por semanas, 
resiste a lavagem.

Quik Interior 
Detailer Cleaner 
Limpador para interior. Paineis, 
couro, plásticos, tudo fica com 
aspecto de novo.

R$61,50
un.R$49,95

un.R$37,20
un.

R$64,50
un. R$32,95

un.R$54,90
un. R$34,35

un.

PASTE WAX 3m
Acabamento profissional, faz até 40 
carros, dura até 6 meses.

Silicone Gel 3M
Recupera e protege 
plástico e borracha.

cera
brilho 3m
Excelente acabamento.

Elimina Riscos 3M
Remove riscos da pintura e 
manchas de agua em vidros

AUTO BRILHO 3m
Uso manual, antes da 
cera, para um brilho 
intenso.

Car Wash 3M
Shampoo neutro, não 
remove a cera.

Refresh 3m
Revitaliza couro, plástico 
e vinil.

Papel de Polimento 3M
Complemento ideal para aplicar ceras e 
polidores.

R$24,22
un.

R$9,90
un.

R$8,79
un.

R$72,89
un.

R$21,22
un. R$11,72

un.

R$30,98
un.

R$11,82
un.

MODELO PREÇO
TM1 R$7,15
TM2 R$7,59
TM3 R$6,75
TM4 R$6,99
TM5 R$7,99

PSL562 R$8,99
PSL619 R$6,69
PSL55 R$8,39

MODELO PREÇO
AR9620 R$8,70
ARL6091 R$7,19
ARL4150 R$8,06
ARL8832 R$6,39
ARL8834 R$5,89

MODELO PREÇO
GI04/7 R$7,57
GI08/1 R$8,58
GI07/1 R$9,90
GI40/7 R$7,73

MODELO PREÇO
ACP003 R$6,89
ACP800 R$7,98
ACP903 R$11,38
ACP103 R$8,77
ACP300 R$6,67

MODELO PREÇO
PEL108 R$14,35
FC161 R$3,86

PC2/155 R$5,29
PH346 R$5,86

PSA331 R$25,33

Filtros de Óleo 
Lubrificante:

Filtros
de AR:

Filtros de
COMBUSTÍVEL:

Filtros de 
AR CONDICIONADO

Filtros 
LINHA PESADA:



VENDAS
ATACADO

MOTOR TREATMENT
MOTORMAX 
500ml  

Stop Smoke
Motormax
500ml

Motor Flush 
Motormax
500ml

FUEL INJECTOR
FLEX 
MOTORMAX

Essencial 4T 
20w50 Lubrax 

Estopa 
branca para 
polimento
150 grs

Chassis CA-2 TG
DE:

R$725,00
POR:

Flanela microfibra 
atoalhada 60x40
A MELHOR
DO MERCADO!

R$11,99
un. R$12,48

un. R$12,35
un.

R$30,87
un.

R$7,89
un.

R$7,75
un.

R$0,99
un.
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ADITIVO PARA
RADIADOR 
ORGÂNICO
DOUPRAH - 1Litro

Água Deionizada para 
Bateria Douprah

QUEROSENE
PETRUS

Extra 4T 20w50 PDV

200ml

800ml

1Litro

1Litro

5Litros

Tambor

ADITIVO TRADI
CIONAL
DOUPRAH
1Litro

ADITIVO PARA
RADIADOR
diesel
DOUPRAH - 1Litro

R$4,59
un.

R$0,98
un.

R$5,28
un.

R$6,79
un.

R$1,92
un.

R$3,67
un. R$3,82

un.

R$9,46
un.

Moto 
Premium SG 
PDV

- Maior do mundo em reservas petrolíferas,
- Segunda maior em capacidade de refino, com 24 

refinarias, na Venezuela, EUA  e Europa.
- Quinto maior exportador de petróleo do mundo,
- Terceira maior empresa da América Latina,
- 80.000 funcionários,
- Presente na F-1 - equipe Williams, com a marca 

PDVSA e PDV, e na Nascar e Indy através de sua 
subsidiária Citgo.

162 ValfleX
Honda Twister/
Tornado/NX/
Falcon/CB300 x

R$7,52
un.

R$4,51
un.

R$659,25
un.

R$1362,73
un.


